
Ставка рефинансирования 

С 14 июля 2010 года Национальный банк 

Республики Беларусь уменьшил ставку 

рефинансирования до 11,5 процентов го-

довых.  

 

Государственное имущество 

Указом Президента Республики Беларусь 

разрешена рассрочка платежей при отчуж-

дении государственной недвижимости 

стоимостью до 10 тыс. базовых величин 

(около 110 тыс. долларов) на срок не более 

одного года. Ранее необходимо было осу-

ществить единовременный платеж в тече-

ние 30 дней с даты заключения договора. 

 

Визовые правила 

С 21 июля 2010 года действуют новые 

Визовые правила Республики Беларусь, 

которые значительно облегчат процесс 

получения белорусской визы. 

 

Коротко  
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Приватизация 

На 18 августа объявлен конкурс по 

продаже принадлежащих Беларуси 

акций ОАО «Бобруйский машино-

с т р о и т е л ь н ы й  з а в о д » ,  О А О 

«ВолМет», ОАО «Лидский литейно-

механический за-

вод», а на 23 сен-

тября - акций ОАО 

«Бархим» и ОАО 

«Р е ч и ц к и й  т е к -

стиль». По требо-

ванию Международного валютного 

фонда названные предприятия вклю-

чены в список белорусских ОАО, чьи 

акции должны продаваться на откры-

тых торгах.  

 

 Рейтинги 

Определены 100 крупнейших ОАО 

Беларуси за 2009 год. В пятерку ли-

деров входят Нафтан, Мозырский 

НПЗ, Гродно Азот и Белшина. Часть 

этих предприятия подлежат привати-

зации в соответствии с планом при-

ватизации.  

 

 Инвестиции 

Национальный банк Республики Бе-

ларусь объявил о поиске стратегиче-

ского инвестора для ОАО 

«Белинвестбанк», третьего крупней-

шего банка Беларуси. Важными тре-

бованиями является то, что инвестор 

должен входить в первую 20-ку бан-

ков мира и быть из Евросоюза.  

¶ Особенности Due 

Diligence в строи-

тельстве(с. 3) 

¶  Директивная ли-

берализация (с.2 ) 

¶ Малое или среднее 

предпринима-

тельство? (с.2 ) 

¶ Что делать с уч-

редительным до-

говором( с. 2) 

 

В ЭТОМ ВЫПУСКЕ  
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     6 июля 2010 года для трех стран - Бела-

руси, России и Казахстана - вступил в си-

лу Таможенный кодекс Таможенного сою-

за.  

     С 6 июля 2010 года обязательному дек-

ларированию подлежат ввоз и вывоз на-

личных денежных средств более чем на 10 

000 долларов. Ранее вывоз был ограничен 

суммой в 3 000 долларов. 
     При ввозе товара для личного пользова-

ния его сумма не должна превышать 1,5 

тыс. евро, а вес- 50 кг.  
    С 1 июля 2010 года вступили в силу 

некоторые соглашения в области санитар-

ного и технического регулирования, такие 

как Соглашение Таможенного союза по 

санитарным мерам, Соглашение по вете-

ринарно-санитарным мерам и др.  
    С 1 июля 2010 года начали применяться 

Соглашение и Протоколы о порядке взи-

мания косвенных налогов.  

Таможенный союз 
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В настоящее время Министерством экономики Рес-

публики Беларусь ведется работа над окончатель-

ным вариантом Директивы Президента № 4. Целью 

данного документа программного характера являет-

ся либерализация условий экономической деятель-

ности, развитие предпринимательской инициативы. 

Директива объявляет развитие малого и среднего 

бизнеса одним из высших государственных приори-

тетов — наряду с жильем, инвестициями и иннова-

циями. 

Пока в проекте Директивы №4 планируется осуще-

ствить следующие меры, направленные на дальней-

шую либерализацию условий экономической дея-

тельности субъектов хозяйствования в Беларуси. 

В первую очередь, это упрощение условий инвести-

ционной деятельности в Беларуси, создание благо-

приятных фискальных условий, в рамках которых 

предусмотрены временные преференции для добро-

совестных субъектов хозяйствования. Предусматри-

вается также установление нулевой ставки ввозной 

таможенной пошлины на технологическое оборудова-

ние, а кроме этого предоставление на него рассрочки 

до трех лет по уплате НДС. 

Также в Директиве предусмотрен комплекс мер по 

обеспечению имущественных прав, гарантировано 

невмешательство государственных органов в деятель-

ность субъектов хозяйствования. Планируется предос-

тавить субъектам малого бизнеса право выкупа по ос-

таточной стоимости имущества, арендуемого ими в 

течение трех и более лет для осуществления производ-

ства товаров (выполнения работ, оказания услуг). 

В Директиве будет закреплена стабильность законода-

тельства, касающегося бизнеса, в первую очередь в 

сфере налогообложения. 

Кроме того, документ предусматривает исключение 

излишних проверок, и, что особенно важно для бизне-

са, оптимизацию размеров административных взыска-

ний за правонарушения. 

Либерализация предпринимательства продолжается ... 

Изменения, внесенные в Гражданский кодекс Республики Беларусь и вступившие в силу в 

июле этого года, устанавливают, что учредительным документом общества с ограниченной 

ответственностью (ООО) является только устав (ранее—устав и учредительный договор). 

Учредительные договоры, заключенные при создании ООО до принятия изменений продол-

жают действовать в части, не противоречащей Закону и уставу, до прекращения деятельно-

сти ООО либо до принятия решения о прекращении действия учредительного договора.  

Изменения предусматривают возможность частичного приобретения акций закрытого ак-

ционерного общества (ЗАО) при реализации акционерами преимущественного права покуп-

ки акций. Т.е. часть акций может быть продана другим акционерам, а остальные акции – 

третьим лицам. В отношении унитарных предприятий (УП), принято положение о возмож-

ности реорганизации путем разделения (выделения), преобразование в производственный 

кооператив. 

Вступили в силу изменения в Гражданский кодекс  

ИЮЛЬ 2010 
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Зачем деление на малое и среднее предпринимательство?  

1 июля 2010 года принят Закон «О поддержке мало-

го и среднего предпринимательства». Разделение 

субъектов предпринимательской деятельности осу-

ществляется по принципу средней численности 

работников за календарный год.  

Так к субъектам малого предпринимательства отно-

сятся индивидуальные предприниматели, микроор-

ганизации (численность работников - до 15 чело-

век), малые организации (от 16 до 100 человек).  

Среднее предпринимательство подразумевает орга-

низации с численностью от 101 до 250 человек.  

Разделение субъектов хозяйствования на группы 

ставит своей целью оказание различных видов их 

поддержки (в том числе финансовой и имуществен-

ной) и условия ее оказания. Например, для субъектов 

малого предпринимательства могут быть предусмот-

рены особые режимы налогообложения, сокращен-

ный состав бухгалтерской отчетности, могут предос-

тавляться финансовые средства на возвратной воз-

мездной или безвозмездной основе, имущество на 

условиях лизинга, гарантии по льготным кредитам, 

субсидии и др. 

Закон вступит в силу в декабре 2010 года. 
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Приобретение бизнеса проходит в не-

сколько этапов, включающих в себя сбор 

информации и проверку приобретаемой ком-

пании, подготовку документов, проведение 

переговоров, совершение сделки и ее закры-

тие. От того, насколько качественно будет 

проведено исследование приобретаемой ком-

пании (далее—Due Diligence), зависит не 

только позиция покупателя и продавца на 

переговорах, но и деятельность компании в 

последующем.  

Due Diligence – это процесс изучения 

и оценки состояния компании перед ее при-

обретением, всесторонний анализ юридиче-

ской, финансовой и управленческой докумен-

тации.  

Процедура Due Diligence обычно име-

ет следующий порядок. Вначале составляется 

список информации и документов (check 

list), которые продавец должен предоставить 

покупателю для ознакомления, который на-

правляется продавцу. Как правило, для ис-

следования предоставляется как минимум 

следующая информация:  

1. корпоративные  документы 

(Устав, учредительный договор);  

2.  правоустанавливающие докумен-

ты (например, копии доверенно-

стей);  

3. лицензии;  

4. бухгалтерские и финансовые доку-

менты;  

5. документы, связанные с активами 

компании;  

6. информация о правах на результа-

ты интеллектуальной собственно-

сти;  

7. все коммерческие договоры;  

8. информация о трудовых отноше-

ниях;  

9. данные о страховании;  

10. информация о спорах и судебных 

разбирательствах, административ-

ных процессах;  

11. другие документы, связанные не-

посредственно с деятельностью 

компании. 

 

Строительный бизнес имеет много 

особенностей, поэтому Due Diligence в 

данной сфере проводится по нескольким на-

правлениям. Кроме вышеперечисленной ин-

формации, необходимо также выяснить ряд 

других аспектов деятельности строительной 

компании. 

Во-первых, важное значение имеет со-

блюдение всех лицензионных требований и 

условий, отсутствие грубых нарушений ли-

цензионных требований. В частности, необхо-

димо установить: 

1) существует ли система управления и 

(или) контроля качества работ (услуг), выпол-

няемых строительной компанией; 

2) как эффективно функционирует сис-

тема управления охраной труда; 

3) наличие основных производственных 

фондов (в собственности, хозяйственном веде-

нии, оперативном управлении, по договорам 

аренды), необходимых для выполнения работ 

(услуг), выполняемых строительной компани-

ей; 

Во-вторых, необходимо провести ис-

следование на предмет соблюдения требова-

ний в области охраны окружающей среды и 

рационального использования природных ре-

сурсов, а также в области сохранения недви-

жимых материальных историко-культурных 

ценностей и охраны особо охраняемых при-

родных территорий.  

В-третьих, в отличие от других видов 

деятельности, строительные компании обяза-

ны соблюдать не только законодательные ак-

ты в области строительства, но и требования 

технических нормативных правовых актов. 

Причем, данная обязанность распространяется 

на все этапы и стадии строительства 

(подготовка к строительству, разработка про-

ектной документации, выполнение строитель-

ных работ), на приемку завершенного строи-

тельством объекта, а также на процесс его 

эксплуатации в период гарантийного срока. 

Поэтому, покупатель строительной компании 

должен объективно оценить, какие претензии 

и требования могут быть предъявлены к нему 

в период гарантийного срока и как минимизи-

ровать риски, связанные с несоблюдением 

продавцом тех или иных требований законода-

тельства. 

В-четвертых, наиболее важными вопро-

сами в строительном бизнесе являются вопро-

Покупаем строительную компанию по правилам  

ИЛИ  

Due Diligence в строительстве 

Евгения Уроднич 

юрист 

АНАЛИТИКА  
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сы получения всех согласований, разрешительной 

документации, выполнение указаний и предписаний 

государственных органов, например:  

¶согласование места размещения объекта строи-

тельства и разрешение проведения проектно-

изыскательских работ; 

¶наличие архитектурно-планировочного зада-

ния, заключений согласующих организаций; 

¶получение технических условий на инженерно

-ʪʝʭʥʠʯʝʩʢʦʝ ʦʙʝʩʧʝʯʝʥʠʝ ʦʙʲʝʢʪʘ; 

¶наличие заключений государственной экспер-

тизы по проектной документации; 

¶наличие разрешения на привлечение средств 

дольщиков в строительство жилых домов; 

¶заключение договора аренды земельного уча-

стка посредством проведения подрядных торгов; 

¶выполнение предписаний органов государст-

венного строительного надзора по устранению выяв-

ленных дефектов и (или) нарушений, создающих угро-

зу деформации либо обрушения зданий, сооружений, 

их отдельных частей, инженерных коммуникаций, 

конструкций; 

¶многие другие разрешения, выдаваемые для 

каждого отдельного вида строительства. 

В-пятых, необходимо выяснить, происходили 

ли строительные аварии и разрушения, был ли со-

блюден порядок их расследования, какие были пред-

приняты действия для их ликвидации и предотвраще-

ния. Также целесообразно исследовать возможность 

потенциальных строительных аварий и разрушений 

объектов в процессе дальнейшей эксплуатации объек-

тов, так как ответственность за завершенные строи-

тельством объекты будет уже нести покупатель. 

И это далеко не весь список того, что необходи-

мо проверить при проведении Due Diligence в строи-

тельстве. Как видим, для исследования приобретаемой 

компании необходимо привлекать не только независи-

мого правового консультанта для проведения правово-

го анализа, но и технического специалиста в строи-

тельстве. 

Процесс исследования документов может 

происходить либо путем беспрепятственного доступа 

в компанию-цель, либо путем выделения отдельного 

помещения с собранием всех документов. В первом 

случае лицо, проводящее Due Diligence, имеет возмож-

ность исследовать «неотфильтрованную» информацию 

и беспрепятственно общаться с работниками компа-

нии. Несмотря на прозрачность данного способа, он не 

гарантирует сохранение конфиденциаль-

ности информации и усложняет процесс 

получения требуемых документов, осо-

бенно если компания имеет множество 

отделов и структур.  

Во втором случае продавец готовит от-

дельное помещение (Data room), в котором будут 

представлены все запрашиваемые документы. При 

использовании второго способа следует назначить 

сотрудника компании, ответственного за сбор доку-

ментов и их систематизацию.  

В процессе осуществления Due Diligence лицу, 

проводящему исследование, рекомендуется как можно 

больше общаться с сотрудниками компании, кото-

рые ответственны за ту или иную область деятельно-

сти. 

Результат исследования оформляется отчетом, 

содержащей информацию о деятельности компании и 

возможных рисках. Следует помнить, что на основа-

нии данного отчета будут приниматься стратегические 

управленческие решения, поэтому к нему нужно отно-

ситься с должным вниманием и объективностью. 

Проведение переговоров.  

Гарантии продавца. 

Стратегия переговоров как одной, так и другой 

стороны полностью зависит от результатов Due Dili-

gence. Если анализ деятельности приобретаемой ком-

пании указывает на то, что у продавца могут возник-

нуть определенные риски, покупатель попытается сни-

зить цену и увеличить гарантии, предоставляемые про-

давцом. Такие гарантии, как правило, оформляются 

отдельным соглашением и являются неотъемлемой 

частью основного договора. Поэтому в процессе пере-

говоров главная задача покупателя заключается в по-

лучение как можно большего количества гарантий от 

продавца, в то время как покупатель заинтересован 

избежать любых гарантийных обязательств. 

Вместо заключения 

ʇʨʦʚʝʜʝʥʠʝ Due Diligence ʷʚʣʷʝʪʩʷ ʢʣʶʯʝʚʳʤ 

ʵʪʘʧʦʤ ʧʨʠ ʧʨʠʦʙʨʝʪʝʥʠʠ ʩʪʨʦʠʪʝʣʴʥʦʡ ʢʦʤʧʘʥʠʠ. 

Due Diligence ʧʦʟʚʦʣʷʝʪ ʚʳʷʚʠʪʴ ʚʩʝ ʚʦʟʤʦʞʥʳʝ ʨʠʩ-

ʢʠ, ʤʠʥʠʤʠʟʠʨʦʚʘʪʴ ʧʦʪʝʨʠ, ʠʟʙʝʞʘʪʴ ʚ ʜʘʣʴʥʝʡʰʝʤ 

ʩʫʜʝʙʥʳʝ ʩʧʦʨʳ.  

ʇʨʠ ʧʨʦʚʝʜʝʥʠʝ Due Diligence ʚʘʞʥʦ ʠʩʩʣʝʜʦ-

ʚʘʪʴ ʥʝ ʪʦʣʴʢʦ ʧʨʘʚʦʚʫʶ ʩʪʦʨʦʥʫ, ʥʦ ʠ ʧʦʣʫʯʠʪʴ ʠʥ-

ʬʦʨʤʘʮʠʶ ʦ ʩʦʙʣʶʜʝʥʠʠ ʚʩʝʭ ʪʝʭʥʠʯʝʩʢʠʭ ʪʨʝʙʦʚʘ-

ʥʠʡ. ɼʣʷ ʵʪʦʛʦ ʥʝʦʙʭʦʜʠʤʦ ʧʨʠʚʣʝʢʘʪʴ ʪʝʭʥʠʯʝʩʢʦʛʦ 

ʩʧʝʮʠʘʣʠʩʪʘ ʠʣʠ ʵʢʩʧʝʨʪʘ ʚ ʦʙʣʘʩʪʠ ʩʪʨʦʠʪʝʣʴʩʪʚʘ. 

ʇʨʦʜʘʚʮʫ ʥʝ ʩʣʝʜʫʝʪ ʙʦʷʪʴʩʷ ʧʨʦʮʝʜʫʨʳ Due 

Diligence, ʘ ʦʢʘʟʳʚʘʪʴ ʚʩʝʚʦʟʤʦʞʥʦʝ ʩʦʜʝʡʩʪʚʠʝ ʠ 

ʧʦʤʦʱʴ ʚ ʧʨʦʚʝʨʢʝ ʜʝʷʪʝʣʴʥʦʩʪʠ ʢʦʤʧʘʥʠʠ. ʀʥʬʦʨ-

ʤʠʨʦʚʘʥʠʝ ʦ ʧʨʦʙʣʝʤʘʭ ʠ ʪʨʫʜʥʦʩʪʷʭ ʧʨʠʦʙʨʝʪʘʝʤʦʡ 

ʢʦʤʧʘʥʠʠ ʩʢʦʨʝʝ ʫʙʝʜʷʪ ʧʦʢʫʧʘʪʝʣʷ ʚ ʧʦʨʷʜʦʯʥʦʩʪʠ 

ʧʨʦʜʘʚʮʘ ʠ ʪʨʘʥʩʧʘʨʝʥʪʥʦʩʪʠ ʩʜʝʣʢʠ. ʉʛʣʘʞʠʚʘʥʠʝ 

ʠʤʝʶʱʠʭʩʷ ʧʨʦʙʣʝʤ ʚ ʢʦʤʧʘʥʠʠ ʢʦʤʧʝʥʩʠʨʫʝʪʩʷ ʛʘ-

ʨʘʥʪʠʷʤʠ, ʢʦʪʦʨʳʝ ʧʨʝʜʦʩʪʘʚʣʷʝʪ ʧʨʦʜʘʚʝʮ ʧʦʢʫʧʘ-

ʪʝʣʶ ʧʨʠ ʟʘʢʣʶʯʝʥʠʠ ʩʜʝʣʢʠ. 
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Юридическая фирма Glimstedt работает в Беларуси с декабря 2008 года. Мы пред-

ставляем одну из ведущих фирм на рынке юридических услуг в Швеции и При-

балтике. Glimstedt известна высочайшим стандартом качества услуг во многих 

областях хозяйственного права, среди которых, в частности, корпоративное, бан-

ковское, торговоe право, регулирование в области ВЭД, регулирование энергети-

ческого сектора, приватизации, слияние и поглощение. 

Истоки Юридической фирмы Glimstedt - ʚ ʩʦʚʤʝʩʪʥʦʤ ʧʨʝʜʧʨʠʷʪʠʠ ʣʠʪʦʚʩʢʠʭ,  

шведских и белорусских юристов. В Беларуси Glimstedt продолжает следовать 

европейским традициям и в своей работе опирается на знания и опыт партнеров в 

Литве, Латвии, Эстонии и Швеции. 

Мы оказываем юридическую поддержку белорусским и иностранным клиентам — 

от транснациональных корпораций до частных лиц - по полному спектру вопросов 

коммерческого права. 

Наше преимущество составляет не только опыт наших иностранных партнеров, но 

и молодая, амбициозная, профессиональная команда. Большинство наших сотруд-

ников обладают не только юридическим образованием, но и квалификациями в 

области экономики и менеджмента. Ряд сотрудников прошли или проходят подго-

товку по специальности в западных образовательных учреждениях. 

Специализация: 

Офис в Минске:  

пр. Победителей 59-103 

220035 Минск, Беларусь 

ʖʨʠʜʠʯʝʩʢʘʷ ʬʠʨʤʘ  
"ɼʤʡʥʪʫʞʝʫ" 

События 

27 июля юрист ООО «Юридическая фирма 

«Глимстедт» Толканица Никита принял 

участие во 2-м заседании Сирийско-

Белорусского Делового Совета, органи-

зованном БелТПП. ООО «Юридическая 

фирма «Глимстедт» активно участвовала в 

3-й секции Делового Совета, в которой 

обсуждались вопросы инвестиций в про-

мышленность Республики Беларусь, регу-

лирования торговых и посреднических 

отношений между субъектами хозяйство-

вания двух стран, а также экспортное кре-

дитование. 

 

Юрист Юридической фирмы Глимстедт 

Юлия Дрожджа посетила семинар 

«Сертификация в строительстве», орга-

низованном ООО «ЮрСпектр». На семи-

наре обсуждались вопросы обязательной 

сертификации, порядок получения разре-

шительных документов, требования к 

строительным организациям и ответствен-

ность за их нарушение. 

 

8 июля 2010 года юрист Юридической 

фирмы Глимстедт Ольга Рябычина при-

няла участие в правовом форуме «Лизинг 

и кредит в современных условиях». Фо-

рум был посвящен обсуждению новых 

правил осуществления лизинговой дея-

тельности.  

 

Клиенты 

Реализуемый литовской группой компани-

ей Zabolis Partners инвестиционный про-

ект стоимостью более 12 млн долларов 

завершился открытием с Минске гипер-

маркета ОМА (общей площадью 8 600 

кв.м.). 

Стратегическими инвесторами ОМА вы-

ступают финская корпорация Kesko и ее 

литовский партнер - компания Senukai. 

Управление процессами строительства и 

инвестирования осуществлял клиент 

Glimstedt - литовская группа компаний 

Zabolis Partners. 

Строительный гипермаркет ОМА станет 

первой специализированной торговой 

площадкой европейского уровня в Белару-

си.  

Новости компании 

Тел: +375 17 203 19 60 

Факс: +375 17 203 20 45 

эл. почта: minsk@glimstedt.by 

www.glimstedt.by 

¶ Корпоративное и коммерческое право 

¶ Банковское и финансовое право 

¶ Слияния и поглощения (M&A) 

¶ Налоговое право 

¶ Приватизация/акционирование пред-

приятий 

¶ Реклама и СМИ 

¶ Иностранные инвестиции 

¶ Транспортное право и перевозки 

¶ Интеллектуальная собственность 

¶ Информационные технологии и 

телекоммуникации 

¶ Страхование 

¶ Недвижимость и строительство 

¶ Внешнеэкономическая деятель-

ность, валютное и таможенное регу-

лирование 

¶ Представительство в хозяйственных 

и арбитражных судах 

Офис в Вильнюсе  

Bernotas ir Dominas Glimstedt 

Йогайлос g. 4,  

LT-01116 Вильнюс, Литва 

Тел. +370 5 269 0700 

Факс. +370 5 269 0701 

эл. почта: vilnius@glimstedt.lt 

www.glimstedt.lt 

Офис в Риге 

Улица Гертрудес 10-12, 

Рига, LV-1010, Латвия 

Тел.: +371 6 780 33 80 

Факс.: +371 6 780 33 81 

эл. почта: riga@glimstedt.lv 

www.glimstedt.lv 

Офис в Таллине 

Glimstedt Straus & Partners 

Рявала пст 5 

10145 Таллинн Эстония 

Тел: +372 630 91 70 

Факс: +372 630 91 71 

эл. почта: tallinn@glimstedt.ee  

www.glimstedt.ee 

Офис в Стокгольме 

Advokatfirman Glimstedt 

Strandvägen 7A, Box 5244 

102 45 Стокгольм 

Тел. +46 8 566 119 00 

Факс. +46 8 566 119 49 

эл. почта: stockholm@glimstedt.se 

www.glimstedt.se 
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